



TIPOS DE ARGUMENTOS
1- TÓPICOS: se apoyan en unos valores, creencias o premisas que se suponen aceptados por la mayor parte de la sociedad.

Los más frecuentes son:

1. Argumento de la mayoría: tópico de la cantidad.

La película debe ser muy buena porque ha tenido más de dos millones de espectadores.

2. Argumento de utilidad: tópico de lo útil.

Ayudar a los pueblos devastados por el terremoto nos beneficiará a todos.

3. Argumento ético: tópico de la moralidad.

Señores miembros y responsables de Europa, es a su solidaridad y a su bondad a las que apelamos por el socorro de África.
4. Argumento hedonista: tópico del placer.

Playa Palmeras: el paraíso en la Tierra.  

2- RACIONALES: el emisor pretende convencer al destinatario apelando a su capacidad de raciocinio.

- Argumento de autoridad o cita de autor de prestigio: 
Según reconocidos especialistas de nutrición de todo el mundo, la dieta mediterránea es la mejor para llevar una vida sana y equilibrada. 
- Partir de refranes o máximas: 
 La fortuna ayuda a los audaces (Virgilio).
- Argumentación causa-efecto:

Para colaborar en esa ONG es necesario hablar japonés. Tu no sabes japonés, por lo tanto no puedes colaborar en la ONG.

-Argumento por ejemplificación:
Si todos actuásemos como el que puso la otra mejilla, no existiría tanto sufrimiento. 

- Argumento por analogía o comparación:
Tanto en el atentado del 11-M como en el de las Torres Gemelas los que sufrieron fueron los inocentes.

- Argumento por datos y estadísticas:
El año pasado 150 trabajadores murieron en sus puestos de trabajo en Cataluña, es decir, una persona cada 2,3 días.

-Argumento por verdades evidentes:

Fumar es malo, porque nadie niega que perjudica gravemente la salud.

3-ARGUMENTO EMOCIONAL: el emisor quiere convencer al emisor apelando a sus sentimientos. ¿Cómo lo hace? O bien empleando amenazas o halagos, o bien buscando la compasión del destinatario. 
Amenaza: 

Le sugiero que resuelva inmediatamente ese problema. A menos, claro está, que no le interese conservar su puesto de trabajo.

Buscar la compasión del destinatario:

¿No me vas a dar el dinero sabiendo que lo necesito?
4-FALACIAS:

Son argumentos incorrectos o falsos, pero que están desarrollados de modo que parecen adecuados.

Tipos:

1. De autoridad: Ese rumor es cierto, me lo ha dicho un amigo.

2. De generalización: La cantante Rosalía es morena porque todas las cantantes españolas lo son.

3. De circularidad o tautología (acumulación reiterativa de un significado ya aportado desde el primer término): persona humana. 

5-CONTRAARGUMENTACIÓN

Se trata de rebatir la argumentación en contra de la tesis.

Para formularla es necesario:

1. Escribir la idea que podría refutar nuestra tesis:

Habrá alguien que opine que…

Algunos pensarán que…

A los que piensan que…

2. A continuación de esa refutación, se introduce un conector (pero, sin embargo, en cambio, a pesar de ello…). 
3. A través de ese conector introducimos el nuevo argumento. 
Ej.: Algunos argumentarán que como la teoría del Big Bang deja algunas grandes preguntas sin respuesta, debe ser sustituida por una teoría totalmente nueva (esta es la objeción que puede hacerse a la tesis). Sin embargo, eso tendría tan poco sentido como rechazar la teoría de la evolución de Darwin porque no puede explicar el origen de la vida (este es el nuevo argumento que se ha creado para rebatir a los que no estén de acuerdo).
